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Wstep

Opracowanie przedstawia, w jaki sposéb uksztattowanie polityki rachunkowosci
w odniesieniu do poszczegdlnych obszaréw sprawozdania finansowego, a w szcze-
golnosci bilansu oraz rachunku zyskow i strat, moze wplynaé na wyniki analizy
finansowej. W dobie niepewnosci, w ktdrej funkcjonuja przedsiebiorstwa, dane po-
chodzace z systemu rachunkowosci czgsto sg niejednoznaczne, stosowane zasady
wyceny moga by¢ rézne w réznych przedsiebiorstwach, a sposéb prezentacji da-
nych zréznicowany — w granicach prawa. W takiej sytuacji analiza finansowa staje
sie jeszcze bardziej skomplikowanym procesem, a dobdr odpowiednich zapisow
w przyjetej polityce rachunkowosci i jej stosowanie w praktyce moga miec¢ kluczo-
we znaczenie dla oceny sytuacji finansowej i majatkowej przedsiebiorstwa. W opra-
cowaniu omoéwione zostang podstawowe determinanty wskaznikéw ptynnosci
i rentownosci oraz tendencje, jakie moga wykazywac jednostki w celu ich poprawy
w warunkach niepewnosci.

Autorzy poruszaja takze kwestie czynnikéw niepewnosci, ktore wptywaja na
funkcjonowanie przedsigbiorstw w Polsce i na swiecie.

Powyzsze zagadnienia sa omawiane w odniesieniu do podstaw analizy finansowej,
co ma umozliwi¢ lepsze zrozumienie wptywu polityki rachunkowosci na wyniki
analizy finansowej w warunkach niepewnosci. Publikacja ma na celu rozpoznanie
sytuacji w zakresie zasad prezentacji i ujmowania aktywéw, pasywow, przychodow
i kosztow pod katem ustalenia kierunkéw oddziatywania polityki rachunkowosci
na ocene stanu i wynikow finansowych przedsiebiorstw w warunkach niepewnosci.

2.1. Okolicznosci warunkujace funkcjonowanie
przedsiebiorstw w latach 2020-2023

Ostatnie lata byty szczegélnie trudne dla gospodarki i funkcjonujacych w niej przed-
siebiorstw, zaréwno w Polsce, jak i na §wiecie. Obecnie spoleczenstwo, a w szcze-
golnosci podmioty funkcjonujace w gospodarce, doswiadczyly, co znaczy dziataé
w warunkach niepewnosci, podczas gdy jeszcze kilka lat temu wydawalo sig, ze glo-
balne zagrozenia, takie jak gtéd, wojna czy epidemia, sa czyms, co nie grozi wspot-
czesnej Europie. Juz wtedy jednakze jakos¢ sprawozdan finansowych byta kluczowa
dla inwestoréw i innych interesariuszy (Mazurczak-Maka i Turek-Radwan, 2019).

Pandemia wirusa COVID-19, ktéra opanowata swiat na przetomie 2019 i 2020
roku, spowodowala liczne przestoje w funkcjonowaniu przedsiebiorstw, zamyka-
nych niejednokrotnie na dtugie okresy, w celu powstrzymania rozprzestrzeniania
sie wirusa poprzez ograniczenie kontaktow miedzyludzkich. Wywotalo to istotne
zaburzenia w fanicuchach dostaw, szczegélnie z odlegtych zakatkéw $wiata, przede
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wszystkim z Azji, od ktérej - jako istotnego dostawcy — Europa zdazyla si¢ w znacz-
nym stopniu uzaleznié. Przestoje w dostawach i ograniczenia podazy z nimi zwia-
zane wywolywaly okresowe wzrosty cen, a takze zmuszaly przedsigbiorstwa do
wstrzymywania produkeji — czesto nie na skutek ograniczen pandemicznych, ale
na skutek braku dostepnosci materiatéw.

Jedna z najwigkszych trudnosci, ktéra napotykaly przedsigbiorstwa w tamtym
okresie, byta niewiedza, jak dtugo ograniczenia beda obowiazywac i jaki czas bedzie
potrzebny na opanowanie rozprzestrzeniania si¢ wirusa. Pandemii koronawirusa
nie wymieniano wczesniej jako ryzyka czy zagrozenia w migdzynarodowych opra-
cowaniach, a §wiat byl na nig catkowicie nieprzygotowany (Kraska, 2022). Byta to
sytuacja nowa dla przedsigbiorstw, ktére nauczyly si¢ w minionych dekadach pla-
nowac strategicznie, analizowa¢ trendy i przewidywac na ich podstawie pewne za-
chowania odbiorcéw, dostawcéw oraz rynku jako catosci.

Istotnie obawiano sie pogorszenia wynikéw finansowych spétek, utraty ptynno-
$ci, wielu likwidacji i ogélnego zalamania gospodarki. Ostatecznie pandemia do-
tkneta w najwiekszym stopniu branze turystyczna i gastronomiczna, co znalazto
odzwierciedlenie w uksztaltowaniu katalogu przedsigbiorstw, ktére — wedtug ko-
déw PKD - w ramach tarcz antykryzysowych szczegdlnie wspierat rzad, a wigk-
szo$¢ przedsigbiorstw dzialajacych w innych sektorach gospodarki wyszla z tego
kryzysu, utrzymujac pozytywne wyniki prowadzonej dziatalnosci.

Obawy w zakresie pogorszenia kondycji przedsiebiorstw paradoksalnie przy-
niosty réwniez pozytywne skutki — przedsigbiorstwa, obawiajac si¢ potencjalnych
strat wynikajacych ze wspotpracy z kontrahentami, ktérych sytuacja mogta pogor-
szy¢ sie na skutek pandemii i zwiazanych z nia ograniczen, zaczety zwracaé wigksza
uwage na ich aktualne dane finansowe oraz mozliwos¢ regulowania zobowiazan.
Zauwazalny byl wzrost zainteresowania kondycjq finansowa kontrahentéw - za-
réwno przez przedsigbiorstwa z sektora finansowego, jak i pozafinansowego, w tym
w szczegolnosci w zakresie terminéw sptywu naleznosci.

W okresie gdy skutki pandemii stawaly si¢ coraz mniej odczuwalne, nastapito
kolejne zaskoczenie dla Europy, czyli wybuch wojny w Ukrainie, ktéra w ostatnich
latach stawata si¢ coraz blizszym partnerem gospodarczym Polski i catej Unii Eu-
ropejskiej. Rownowaga w funkcjonowaniu przedsigbiorstw oraz w swiadomosci
przedsiebiorcow dotyczaca warunkow ich istnienia zostata po raz kolejny zaburzona.

Powyzsze zdarzenia, a takze ich blizsze lub dalsze konsekwencje wplywaja istot-
nie na funkcjonowanie przedsigbiorstw, dla ktérych dotychczasowe strategie dziata-
nia okazuja si¢ niekoniecznie skuteczne. Sprawdzajace si¢ dotad agresywne strategie
finansowania, pozwalajace w znacznym stopniu wykorzystac efekt dZwigni finan-
sowej, okazaly si¢ bardzo ryzykowne wobec wahan w generowaniu przeptywéw
pienieznych. Swiadomi zagrozen kredytodawcy i inni dostawcy kapitatu zaczeli
przywiazywac wigksza wage do biezacej kontroli nad kredytodawcami — migdzy
innymi wykorzystujac w tym celu analize ich danych finansowych - zaréwno w uje-
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ciu nominalnym, jak i analizowanym przy wykorzystaniu réznych wskaznikéw,
w tym plynnosci czy rentownosci, a takze modele dyskryminacyjne stanowiace
system ostrzegania przed upadloscig (Pitera, 2021). Metody te taczy wykorzysta-
nie w analizie danych finansowych.

2.2. Polityka rachunkowosci jednostki i jej system
sprawozdawczosci finansowej

Nie jest mozliwe przeprowadzenie analizy finansowej przy braku danych finanso-
wych pochodzacych przede wszystkim ze sprawozdan finansowych jednostek — juz
nie tylko rocznych, ale takze srédrocznych, sporzadzanych dla celéw analitycznych
kredytodawcow i whascicieli pragnacych znaé najswiezsze informacje o posiadanych
i finansowanych jednostkach.

Oczekiwanie udostgpnienia danych finansowych i wigksza kontrola nad ich ja-
koscig bezsprzecznie przyczyniaja si¢ do poprawy jakosci rachunkowosci, w tym
sprawozdawczosci finansowej jednostek. Réwnolegle jednak moga wptywaé na po-
dejmowane przez jednostki sprawozdawcze decyzje w zakresie ksztattowania ich
polityk rachunkowosci.

Polityka rachunkowosci jest wieloznacznie i réznie definiowana (Stepien, 2019).
Jej mianem okresla si¢ zasadniczo zbiér zasad, procedur i wytycznych, ktére okreslaja,
w jaki sposdb przedsiebiorstwo sporzadza swoje sprawozdanie finansowe (Walin-
ska, 2010). Podstawowym celem polityki rachunkowosci jest zapewnienie spéj-
nosci, rzetelnosci oraz poréwnywalnosci danych finansowych. Jest ona réwniez
istotnym narzedziem zarzadzania ryzykiem, majacym na celu zagwarantowanie,
ze jednostka stosuje odpowiednie zasady raportowania, ktdre spetniaja wszelkie
wymogi prawne. Jednoczesnie jest plaszczyzna do podejmowania przez jednost-
ki decyzji — w zakresie, w jakim wybdr pozostawia im ustawa o rachunkowosci.
Od polityki rachunkowosci oczekuje sie uksztaltowania prawdziwego i rzetelnego
przedstawienia rzeczywistosci, a jednak jest ona czgsto miejscem wystepowania
nieprawidlowosci — zaréwno w odniesieniu do jej elementdw, jak i szczegétowych
zapisow (Czaja-Cieszynska i Mucko, 2022).

Aktualnie obowiazujace w Polsce przepisy prawa bilansowego pozostawiaja jed-
nostkom pewng dowolnos¢ w zakresie ksztattowania ich wewnetrznych systemow
rachunkowosci, co przektada si¢ na tres¢ prezentowanych w ich sprawozdaniach
finansowych danych (Kamela-Sowinska, 2005). Zjawisko ksztattowania danych
finansowych w sprawozdaniach finansowych mozna zakwalifikowa¢ do kategorii
kreatywnej lub agresywnej rachunkowosci.

Agresywna rachunkowos¢ i kreatywna rachunkowos¢ sa dwoma réznymi po-
dejsciami do systemu rachunkowosci. Ze wzgledu na cel dzialania agresywna ra-
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chunkowos¢ manipuluje informacjami finansowymi w sposéb wykraczajacy poza
normy prawne, w celu osiagniecia pozadanych wynikéw finansowych. Chodzi
o przedstawienie bardziej korzystnego obrazu sytuacji finansowej, niz sie to dzieje
w rzeczywistos$ci. Z kolei kreatywna rachunkowo$¢ ma na celu znajdowanie inno-
wacyjnych rozwiazan i twércze podejscie do probleméw finansowych, ktére z per-
spektywy rachunkowosci sprowadzaja si¢ do korzystniejszego, ale mieszczacego
sie¢ w granicach przyjetych norm prawnych przedstawienia sytuacji majatkowo-
-finansowej jednostki.

W odréznieniu od kreatywnej rachunkowosci agresywna rachunkowos¢ jest po-
strzegana jako nieetyczna, poniewaz opiera si¢ na manipulacji danych finansowych
i naruszaniu zasad rachunkowosci. Moze prowadzi¢ do konsekwencji prawnych
(Bak, 2009) oraz utraty pozytywnego wizerunku przez jednostke. Kreatywna ra-
chunkowos¢ natomiast, gdy jest odpowiednio stosowana, moze przyczynic si¢ do
lepszego zrozumienia danych finansowych, odkrywania nowych mozliwosci bizne-
sowych i tworzenia wartosci dla przedsiebiorstwa.

W niniejszym opracowaniu autorzy chcieliby przedstawic, w jaki sposéb uksztat-
towanie polityki rachunkowosci w odniesieniu do poszczegélnych obszaréw spra-
wozdania finansowego, a w szczegdlnosci bilansu, moze wplywac na wyniki analizy
finansowej — w zakresie ksztaltowania si¢ podstawowych wskaznikéw wykorzysty-
wanych do oceny jednostki — rentownosci i plynnosci. Intencja autoréw publikacji
jest takze wskazanie, ze na skutek indywidualnego uksztattowania polityki rachun-
kowosci przez rézne jednostki dane pochodzace z systemu rachunkowosci czgsto
sa niejednoznaczne, stosowane zasady wyceny moga by¢ rézne w réznych przed-
siebiorstwach, a sposéb prezentacji danych zréznicowany — w granicach prawa’, co
wplywa na ograniczenie poréwnywalno$ci wynikéw analizy finansowej jednostek
przeprowadzonej na podstawie tych danych.

2.3. Podstawowe wskazniki i dane finansowe stuzace do ich
ustalenia

Wskazniki ptynnosci i rentownosci bazuja gtéwnie na danych pochodzacych z pod-
stawowych elementéw sprawozdania finansowego — bilansu i rachunku zyskéw
i strat, ktdre to najczesciej sa przedmiotem analiz interesariuszy.

Jednym z kryteriéw rozpatrywania oceny sytuacji przedsigbiorstwa jest jego pre-
dyspozycja do generowania zyskéw. Rentownos¢ jest to zdolnos¢ przedsigbiorstwa
do generowania zysku, a zatem osiagania przychodéw przewyzszajacych koszty ich

! Zagadnienia tzw. agresywnej rachunkowosci, czyli wykraczajace poza dopuszczalne prawnie ramy,
$a W niniejszym opracowaniu pominigte.
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uzyskania. Zatem im wigksza jest nadwyzka przychodéw nad kosztami, tym wyz-
sza jest rentownos$¢ przedsigbiorstwa. Wskazniki rentownosci informuja o poziomie
efektywnosci funkcjonowania przedsigbiorstwa w analizowanym czasie. Rentow-
nos$¢ sprzedazy swiadczy o oplacalnosci sprzedazy. Poziom rentownosci obrazuje
zwiazek z rynkiem. Wskaznik rentownosci sprzedazy udziela informacji o tym, ile
procent zysku osiagneto przedsigbiorstwo z uzyskanego przychodu ze sprzedazy,
a jest okreslany jako ROS (return on sale):

zysk netto x 100

wskaznik rentownosci sprzedazy = . -
przychéd ze sprzedazy

Innym ze wskaznikéw rentownosci jest wskaznik rentownosci majatku odno-
szacy si¢ do wielkosci zysku przypadajacego na jednostke zaangazowanego majat-
ku obrotowego i trwalego. Wskaznik ten okreslany jest jako ROA (return on assets):

, . P zysk netto x100
wskaznik rentownosci majatku = —————
majatek ogélem

Rentownos¢ kapitalu wlasnego odzwierciedla efekty dziatalnosci przedsigbior-
stwa w przeliczeniu na jednostke kapitalu wlasnego, czyli wniesionego przez wtas-
cicieli lub wygospodarowanego przez jednostke. Jego oznaczenie to ROE (return
on equity):

zysk netto x100

wskaznik rentownosci kapitatu wlasnego = -
kapital wlasny

Zasadniczo, im wyzsze wartosci wskaznikéw rentownosci, tym wigksza efektyw-
nos¢ dzialania jednostki i optacalnos¢ jej funkcjonowania dla wlascicieli.

Wskazniki plynnosci finansowej to miary wykorzystywane do oceny zdolnosci
przedsigbiorstwa do sptaty jego zobowiazan finansowych. Pozwalaja one zrozumie¢,
czy jednostka ma wystarczajace srodki finansowe, aby regulowac zobowigzania
terminowo. Do najczesciej wykorzystywanych wskaznikéw ptynnosci finansowej
zalicza si¢ miedzy innymi:

- wskaznik biezacej ptynnosci finansowej,
- wskaznik szybkiej ptynnosci finansowe;j,
- wskaznik natychmiastowej ptynnosci finansowe;.

Wskaznik biezacej plynnosci finansowej jest to stosunek aktywéw biezacych do
zobowigzan biezacych. Do aktywow biezacych zalicza si¢ zapasy, naleznosci krét-
koterminowe, rozliczenia migdzyokresowe (czynne) i $rodki pieniezne. Wskaznik
biezacej ptynnosci wyznacza forme zabezpieczenia dla kredytodawcéw. Wzrost tego
wskaznika wyraza polepszenie ptynnosci i mniejsze zagrozenie zadluzenia, nato-
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miast spadek wskaznika moze sygnalizowac problemy zwigzane z wyplacalnoscia.
W literaturze przyjmuje sig, Ze wskaznik ten powinien oscylowaé w przedziale war-
tosci od 1,5 do 2,0, a wartosci ponizej 1,5 mogg uwidacznia¢ trudnosci finansowe,
jednakze kluczowa jest Swiadomos¢, ze relacje majatku i zobowiazan jednostki sg
bardzo skorelowane z branza, w ktérej jednostka funkcjonuje, czy z jej strukturg
i koncepcja wlascicielska. Dlatego tez nie nalezy warunkowa¢ pozytywnej oceny
jednostki od uzyskania okreslonych wartosci.

Wskaznik szybkiej ptynnosci finansowej odzwierciedla mozliwos¢ regulowania
zobowigzan biezacych bez przymusu konwersji zapaséw w srodki pieniezne. Przyj-
muje sig¢, ze warto$¢ wyzej rozpatrywanego wskaznika oscylujaca na poziomie od
1,0 do 2,0 sprzyja szybkiej splacie zobowiazan biezacych. Gdy wielkos¢ wskaznika
spada ponizej 1, oznacza to, ze warto$¢ ptynnych aktywéw obrotowych jest nizsza
niz warto$¢ zobowigzan biezacych, co moze doprowadzi¢ do perturbacji w termi-
nowym regulowaniu platnosci.

Wskaznik plynnosci natychmiastowej to stosunek §rodkéw pienieznych do zo-
bowigzan biezacych. Informuje, jaka czesé zobowigzan biezacych moze zostaé ure-
gulowana niezwlocznie.

Jak wynika z przedstawionych powyzej formul obliczeniowych, na powyzsze
wskazniki oraz na wiele innych wplywaja wartosci przedstawione w bilansie i ra-
chunku zyskow i strat — w tym zysk netto, wartos¢ zobowiazan biezacych czy war-
tos¢ zapasow.

2.4. Wptyw polityki rachunkowosci w wybranych obszarach
na dane wykorzystywane w analizie finansowe;j

Uwaga autoréw w dalszej czg$ci rozwazan zostanie skoncentrowana na poszczegdl-
nych obszarach bilansu i rachunku zyskow i strat, zwiazanych z aktywami, pasy-
wami, przychodami i kosztami obecnymi w biezacej dziatalnosci przedsigbiorstw.

2.4.1. Srodki trwate

Pierwszym z istotnych obszaréw sa $rodki trwate. Srodki trwale sa to dtugotermi-
nowe aktywa uzywane przez przedsiebiorstwa w celu prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej. Wptyw na wynik finansowy jednostki moze mie¢ juz moment przy-
jecia srodka trwatego do uzywania — gdyz to on determinuje dalszg klasyfikacje
kosztéw zwigzanych z nabyciem danego srodka trwalego, a takze moment rozpo-
czecia amortyzacji. Srodki trwale wycenia sie w cenie nabycia, co oznacza, ze ich
wartos¢ poczatkowa powigkszaja wszelkiego rodzaju koszty zwigzane z ich naby-
ciem, transportem, montazem, ale takze réznice kursowe i odsetki naliczone do
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momentu przyjecia srodka trwalego do uzywania. Opdznienie rozpoznania mo-
mentu przyjecia do uzywania $rodka trwatego, finansowanego kapitalem obcym
(tj. generujacym koszty odsetkowe), bedzie powodowalo zwiekszanie jego wartosci
poczatkowej, a obnizanie kosztéw odsetkowych, ujmowanych w rachunku zyskow
i strat, jako koszty finansowe. Bedzie zatem pozytywnie przektadac si¢ na poziom
wyniku finansowego (im pézniejsze przyjecie, tym wynik finansowy wyzszy).

Odsetki i réznice kursowe zwigkszaja Odsetki i réznice kursowe
wartos¢ poczatkowy srodka trwatego obcigzaja wynik finansowy
| I\
f \f )
i >
Przyjecie srodka trwalego do uzywania Amortyzacja

Rysunek 1. Moment przyjecia srodka trwaltego do uzywania a ujecie kosztow
zwiazanych z jego nabyciem i eksploatacja

Zrédlo: opracowanie wlasne.

Co wigcej, takie przesunigcie wplynie istotnie na strukture ponoszonych kosz-
tow — srodek trwaly staje si¢ bowiem kosztem poprzez amortyzacje (rysunek 1).
Amortyzacja jest odzwierciedleniem zuzycia majatku trwatego w ksiggach rachun-
kowych jednostki. Podczas okreslania zdolnosci kredytowych jednostki amortyza-
cja czesto jest wylaczana z analizy jako koszt, ktéry nie generuje wydatku srodkow
pienigznych, mozna by okresli¢ ja mianem ,,dobrego, pozadanego” kosztu. Warto
zwrdci¢ uwage, ze nie wptywa negatywnie chociazby na poziom powszechnie wy-
korzystywanej miary dzialalnosci jednostki, jaka jest EBITDA (EBITDA to skrét
od Earnings before interest, taxes, depreciation and amortization). A zatem istotne
znaczenie w ocenie jednostki moze mie¢ moment, do ktérego koszty odsetkowe
zwiazane z nabyciem srodka trwalego zwigkszaja jego wartos¢ poczatkowa, a od
ktérego zaliczane sg w cigzar kosztéw finansowych.

Pozostajac przy analizie kosztéw amortyzacji, nie sposéb przemilczeé kwestii
stosowanych stawek amortyzacji. Zgodnie z prawem bilansowym okres amortyzacji
srodka trwatego powinien odpowiada¢ okresowi jego ekonomicznej uzytecznosci,
ktéry bardzo czgsto pozostaje w sferze subiektywnych szacunkéw i kalkulacji jedno-
stek. Innym powszechnie wystepujacym zjawiskiem wplywajacym negatywnie na
adekwatnos¢ przyjmowanych stawek amortyzacji do realnych okreséw uzyteczno-
$ci srodkéw trwalych, a dopuszczonym prawnie jedynie dla jednostek spetniajacych
kryteria jednostek matych, jest dokonywanie odpiséw amortyzacyjnych wedtug sta-
wek podatkowych (Glebocka, 2019). W Ustawie z dnia 15 lutego 1992 r. o podatku
dochodowym od 0s6b prawnych i w Ustawie z dnia 26 lipca 1991 r. o podatku do-
chodowym od 0s6b fizycznych zostaly okreslone maksymalne stawki amortyzacji,
jaka dla celéw podatkowych mogg przyjmowac podatnicy. Stosowanie rozbieznych
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stawek amortyzacji dla celéw podatkowych i bilansowych jest zjawiskiem pozada-
nym, ale pracochtonnym i komplikujacym juz i tak ztozone rozliczenia podatkowe,
w zwiazku z czym dos¢ rzadko wystepujacym.

Przyjeta stawka amortyzacji bezposrednio przektada sie na poziom kosztéw uj-
mowanych w okresie, a co za tym idzie, na poziom wyniku finansowego jednost-
ki. Im wyzsza stawka amortyzacji, tym nizszy wynik. Tworzac ,ciche rezerwy’,
w warunkach niepewnosci przedsigbiorcy mogg mie¢ wigc tendencje do obniza-
nia stosowanych stawek amortyzacji w celu poprawienia prezentowanego wyniku
finansowego. Warto zauwazy¢, ze minione czasy same dostarczajg argumentéw ku
takim decyzjom - przestoje, zmniejszenie wolumenu produkgji i inne ograniczenia
wykorzystania $rodkéw trwatych przekladajg sie przeciez na poziom ich zuzycia
- a to jego miara jest wlasnie amortyzacja. Nie kwestionujac tej korelacji, autorzy
pragna jedynie zwrdcié uwage na to, ze poprawa wyniku uzyskana dzieki obnizeniu
amortyzacji nie oznacza zwigkszenia efektywnosci dziatania, jest tylko nastepstwem
zmiany rozlozenia w czasie ,umownego” kosztu, jakim jest amortyzacja (rysunek 2).

»
»

Wartos¢ bilansowa $rodka trwalego
4
U
U

Przyjety okres ekonomicznej uzytecznosci $rodka trwalego

v

Rysunek 2. Przyjety okres ekonomicznej uzytecznosci srodka trwalego a spadek jego
wartos$ci w czasie

Zrédlo: opracowanie wlasne.

Innym budzacym liczne kontrowersje na gruncie prawa bilansowego i podat-
kowego zagadnieniem jest ustalenie granicy pomiedzy ulepszeniem a remontem
Srodkéw trwalych. Zasadniczo ulepszenie oznacza zwigkszenie wartosci poczatko-
wej srodka trwatego poprzez nadanie mu lepszych wlasciwosci, a remont jest raczej
przywrdéceniem stanu poprzedniego.

W praktyce gospodarczej zakwalifikowanie poszczegdlnych operacji do powyz-
szych kategorii jest bardzo niejednoznaczne i w wielu przypadkach subiektywne,
a zatem moze ulegaé pewnym tendencjom podporzadkowanym potrzebie jednostki
w zakresie uzyskania pozadanego wyniku finansowego. Zakwalifikowanie poniesio-
nych nakladéw na srodki trwale jako remontu oznacza ujecie ich jako kosztu, a co
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za tym idzie — obnizenie wyniku finansowego. Ujecie tych samych naktadéw jako
zwigkszenia wartosci srodka trwatego, nie dos¢, ze nie obniza wyniku finansowego
w momencie poniesienia, to staje si¢ kosztem w kolejnych okresach pod postacig
amortyzacji, ktora — jak wskazano wyzej - jest kosztem pozadanym.

Kolejna, posrednio zwigzana z uyjmowaniem srodkéw trwatych, mozliwosé wply-
wania na prezentowane przez jednostke dane finansowe, daja regulacje w zakresie
ujmowania leasingu. Wyrdznia si¢ jego dwa podstawowe typy - leasing operacyjny
i leasing finansowy. W praktyce gospodarczej zdecydowana wigkszo$¢ uméw lea-
singu jest kwalifikowana jako leasing operacyjny — na gruncie prawa podatkowego,
spelniajac réwnoczesnie jedno z siedmiu kryteriéw uznania jej za leasing finanso-
wy (Uchwatla Nr 13/2018 Komitetu Standardéw Rachunkowosci z dnia 28 czerw-
ca 2018 r., KSR 5, pkt 4.2):

1) przenosi wlasnos¢ jej przedmiotu na korzystajacego po zakonczeniu okresu, na
ktory zostata zawarta;

2) zawiera prawo do nabycia jej przedmiotu przez korzystajacego, po zakonczeniu
okresu, na jaki zostata zawarta, po cenie nizszej od wartosci rynkowej z dnia na-
bycia;

3) okres, na jaki zostala zawarta, odpowiada w przewazajacej czgsci przewidywa-
nemu okresowi ekonomicznej uzytecznosci srodka trwatego lub prawa majatko-
wego, przy czym nie moze by¢ on krétszy niz 3/4 tego okresu. Prawo wlasnosci
przedmiotu umowy moze by¢, po okresie, na jaki umowa zostata zawarta, prze-
niesione na korzystajacego;

4) suma optlat, pomniejszonych o dyskonto, ustalona w dniu zawarcia umowy
i przypadajaca do zaplaty w okresie jej obowiazywania, przekracza 90% wartosci
rynkowej przedmiotu umowy na ten dzied. W sumie optat uwzglednia si¢ war-
tos¢ koncowaq przedmiotu umowy, ktéra korzystajacy zobowiazuje si¢ zaptacié
za przeniesienie na niego wlasnosci tego przedmiotu. Do sumy optat nie zalicza
sie platnosci na rzecz finansujacego za swiadczenia dodatkowe, podatkéw oraz
skladek na ubezpieczenie tego przedmiotu, jezeli korzystajacy pokrywa je nie-
zaleznie od oplat za uzywanie;

5) zawiera przyrzeczenie finansujacego do zawarcia z korzystajacym kolejnej umo-
wy o oddanie w odplatne uzywanie tego samego przedmiotu lub przedluzenia
umowy dotychczasowej, na warunkach korzystniejszych od przewidzianych
w dotychczasowej umowie;

6) przewiduje mozliwo$¢ jej wypowiedzenia, z zastrzezeniem, ze wszelkie powstate
z tego tytutu koszty i straty poniesione przez finansujacego pokrywa korzystajacy;

7) przedmiot umowy zostat dostosowany do indywidualnych potrzeb korzystaja-
cego. Moze on by¢ uzywany wylacznie przez korzystajacego, bez wprowadzania
w nim istotnych zmian.

Konsekwencja kwalifikacji umow leasingu jest sposéb ich prezentacji — dla lea-
singu operacyjnego ujmuje sie optaty leasingowe w kosztach ustug obcych, a same
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aktywa bedace przedmiotem leasingu nie podlegaja ujawnieniu w bilansie. Traktu-
jac leasing jako finansowy, nalezy wykaza¢ przedmiot leasingu wsréd innych srod-
kéw trwalych, poddajac go amortyzacji (ktdra najczesciej rozklada sie na dluzszy
okres niz okres ponoszenia optat leasingowych), ujmujac koszty odsetek i wykazu-
jac réwnolegle zobowigzania z tytulu niesplaconej czesci leasingu.

Kryteria rozrézniajace leasing operacyjny od finansowego sa jednoznaczne,
jednakze jednostki spetniajace kryteria matych w rozumieniu Ustawy z dnia 29
wrzesnia 1994 r. o rachunkowosci moga zaniecha¢ konwersji umow leasingu ope-
racyjnego na leasing finansowy — w kontekscie zasad ich ujmowania w sprawozda-
niu finansowym - a zatem ich decyzja pozostaje, czy:

- wykaza oplaty leasingowe jako koszty ustug obcych,
- ujawnig w bilansie $rodek trwaly i poddadza go amortyzacji, przedstawiajac
réwnolegle koszty odsetek i zobowiazania finansowe,

co bez watpienia bedzie mialo wplyw na strukture danych zaprezentowanych w spra-
wozdaniu finansowym (rysunek 3). Jednostka przyjmujaca drugi wariant prezenta-
cji bedzie sprawiala wrazenie lepiej zaopatrzonej w majatek trwaty, a jej koszty beda
mialy bardziej pozadang strukture, poniewaz - jak juz wczesniej argumentowano
- postrzeganie amortyzacji jest zdecydowanie lepsze niz kosztéw ustug obcych.

LEASING FINANSOWY
RACHUNEK ZYSKOW
BILANS I STRAT
Srodki trwate + | Zobowiazania finansowe | + | Amortyzacja D
Koszty finansowe N
— odsetki
LEASING OPERACYJNY
RACHUNEK ZYSKOW
BILANS I STRAT
| | | Uslugi obce *

Rysunek 3. Wplyw klasyfikacji umowy leasingu na dane zawarte
w sprawozdaniu finansowym

Zrédlo: opracowanie whasne.

2.4.2. Inwestycje

Ponizej srodkéw trwatych w bilansie ujmowane sg inwestycje. Inwestycje stanowia
aktywa, ktdre sg utrzymywane przez jednostke dla wzrostu ich wartosci lub czer-
pania pozytkéw niebedacych przedmiotem podstawowej dziatalnosci jednostki.
Ustawa o rachunkowosci, za Migdzynarodowymi Standardami Sprawozdawczosci
Finansowej, dopuszcza - tylko w odniesieniu do tej grupy aktywéw — stosowanie
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wyceny wedlug wartosci godziwej (w tym rynkowej), nawet jesli ta przewyzsza ich
warto$¢ historyczna, odstepujac tym samym od stosowania zasady ostroznej wyce-
ny (rysunek 4). Przyjecie modelu wyceny inwestycji — wartos¢ godziwa (biezaca)
lub ostrozna wycena (wartos¢ historyczna uwzgledniajaca jedynie odpisy z tytutu
utraty wartosci) — jest zatem decyzja jednostki.

Przychody

Wartos¢ godziwa
Koszty

W Cena nabycia

Rysunek 4. Skutki wyceny inwestycji wedlug wartos$ci godziwej

v

Zrédlo: opracowanie wlasne.

W okresie pogarszajacej si¢ koniunktury i utraty wartosci przez aktywa wybra-
ny model nie bedzie mial wptywu na wyniki jednostki. Jednak w okresie wzrostu
wartosci aktywow, z jakim pomimo niesprzyjajacych okolicznosci majg aktualnie
do czynienia jednostki gospodarcze, wybér modelu wyceny wedtug wartosci godzi-
wej bedzie miat duze znaczenie dla mozliwosci ksztaltowania wyniku finansowego
- umozliwia on bowiem rozpoznanie przychodéw - finansowych lub pozostatych
operacyjnych - bedacych nie skutkiem przeprowadzonych transakeji, ale jedynie
zmiany wartosci aktywéw.

Bardzo wazna jest zatem, podczas przeprowadzania analizy finansowej danych
jednostek, $wiadomos¢, ze wynik finansowych jednostki moze pochodzi¢ z dwéch
zrédet:

- przeprowadzonych transakciji,
- zmian wartosci jej aktywow.

Skutki przeszacowania aktywow sa fatwo identyfikowalne w rachunku zyskow
i strat jednostki, wiec mozna dos¢ prosto skorygowaé wynik finansowy do poziomu
transakcyjnego, jednakze warto pamieta¢, ze zatrzymywany zysk powieksza najczes-
ciej kapitat zapasowy, ewentualnie rezerwowy, jednostek, wpltywajac pozytywnie na
strukture kapitatu i wskazniki zadluzenia, bardzo istotne w ocenie kondycji finan-
sowej jednostki, a w momencie analizy danych bilansowych (a nie wyniku) zrédlo
pochodzenia zysku odniesionego na kapital zapasowy nie jest juz tak jednoznaczne.

Warto zwréci¢ réwniez uwage na zasady kwalifikowania aktywoéw do srodkéw
trwalych lub inwestycji (gdy mowa o aktywach niefinansowych). Umowna gra-
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nica pomiedzy jedng a druga grupa aktywow wiaze si¢ z zakwalifikowaniem ich
do podstawowej lub pozostatej dziatalnosci jednostki — ale czym jest podstawowa
dziatalnos¢ jednostki? Ta okreslona w umowie spotki? Ta, ktéra generuje wigkszosé
przychodéw? Czy moze ta, ktorg jednostka uwaza za podstawowa? Autorzy chca
w tym miejscu jedynie zwrdci¢ uwage na pewien subiektywizm oceny charakteru
danego aktywa i skutki tej oceny.

Ujecie skladnika aktywéw jako inwestycji bedzie umozliwialo jego przeszacowa-
nie, ale przychody i koszty zwiazane z jej utrzymaniem (w tym amortyzacja, gdyby
jednak nie wybrano modelu wyceny wedlug wartosci godziwej) beda ujmowane
jako pozostate przychody i koszty operacyjne.

Zakwalifikowanie sktadnika aktywow jako srodka trwatego uniemozliwi co praw-
da jego przeszacowanie, jednak spowoduje, Ze pozytki plynace z jego wykorzysta-
nia beda ujmowane w rachunku zyskéw i strat jako przychody ze sprzedazy - czyli
w grupie przychodéw zdecydowanie czesciej przyjmowanej jako miara kondycji
jednostki niz pozostale przychody operacyjne. Z kolei koszty beda obcigzaty koszty
operacyjne, w tym w znacznym stopniu amortyzacje, ktérej walorom poswigcono
juz czes¢ niniejszego opracowania.

2.4.3. Materialy i towary

Kolejna grupg aktywéw, co do ktérych wyceny ustawa o rachunkowosci pozosta-
wia jednostce wybdr, sg zapasy. Przeanalizowane zostang w dwoch kategoriach:

- materialy i towary,
- produkty,

ze wzgledu na réznorodnosé mozliwych do przyjecia zasad wyceny.

Materialy i towary sa nabywane przez jednostki, w zwiazku z czym podstawo-
wa miarg ich wyceny jest cena nabycia, czyli cena zakupu powigkszona o wszystkie
koszty zwigzane z pozyskaniem danych aktywow. Jednakze, jesli koszty zwigzane
z zakupem sg nieistotne, jednostka (kazda) moze zaniechaé wyceny wedtug ceny
nabycia i stosowac ceng¢ zakupu, ktdra jest nizsza. Decyzje w tym zakresie prze-
ktadaja si¢ w krétkim okresie na wyniki jednostki, szczegélnie gdy koszty zakupu
rosna, jak sie to dziato na przyktad w 2020 roku, gdy koszty przywozu towaréw czy
materialéw z Azji wzrosly o kilkaset procent w ciagu kilku miesiecy.

Jesli koszty zakupu zostang aktywowane w wartosci materialéw czy towardw,
czyli powigkszg ich wartos¢, oznacza to, ze nie obcigza wyniku finansowego w mo-
mencie zakupu, ale dopiero w momencie rozchodowania danego aktywa — czyli ich
rozpoznanie zostaje odroczone (rysunek 5). Oznacza to zaprezentowanie wyzszego
wyniku finansowego i wyzszego poziomu zapaséw, co pozytywnie przektada si¢ na
wizerunek jednostki sprawozdawczej.



Whplyw przyjetej polityki rachunkowosci na wyniki analizy finansowej 47

Wartos¢ zapasoéw
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Cena nabycia

Cena zakupu Koszty transportu

| |

Zmniejszenie wyniku
finansowego

Wartos¢ zapasow

Rysunek 5. Wplyw przyjetej metody wyceny zapasow na wartos¢ majatku
i wyniku finansowego jednostki

Zrédto: opracowanie wlasne.

2.4.4. Produkty gotowe i produkcja w toku

Podobnie przedstawia si¢ kwestia aktywowania lub nie kosztéw wytworzenia
produktéw. Koszt wytworzenia produktu obejmuje ,koszty pozostajace w bez-
posrednim zwigzku z danym produktem oraz uzasadniong cze¢s¢ kosztow posred-
nio zwigzanych z wytworzeniem tego produktu. Koszty bezposrednie obejmuja
wartos$¢ zuzytych materialéw bezposrednich, koszty pozyskania i przetworzenia
zwigzane bezposrednio z produkcja i inne koszty poniesione w zwiazku z dopro-
wadzeniem produktu do postaci i miejsca, w jakich si¢ znajduje w dniu wyceny.
Do uzasadnionej, odpowiedniej do okresu wytwarzania produktu, czesci kosztow
posrednich zalicza si¢ zmienne posrednie koszty produkcji oraz te czes¢ statych,
posrednich kosztéw produkeji, ktére odpowiadaja poziomowi tych kosztéw przy
normalnym wykorzystaniu zdolnosci produkcyjnych” (UoR, art. 28 ust. 3). Koszt
wytworzenia jako podstawa wyceny dotyczy zaréwno produktéw gotowych, jak
i produkcji w toku, przy czym jednostka moze zaniecha¢ wyceny produkcji w toku,
jesli jej warto$¢ jest nieistotna. Moze takze dokonac jej wyceny jedynie w koszcie
bezposrednim lub na poziomie kosztu materialéw bezposrednich. Powyzsze na-
suwa kilka wnioskéw.

Przede wszystkim warto mie¢ swiadomos¢, ze pula kosztéw produkcyjnych
rozktada si¢ na koszty wytworzenia produktéw gotowych i koszty wytworzenia
produkeji w toku. Zaniechanie lub ograniczenie zakresu wyceny produkcji w toku
powieksza pule kosztéw przypadajacych na wytworzone produkty. Pozornie wydaje
sie to nieistotne, obie bowiem pozycje sa polozone obok siebie w bilansie i prezen-



48 Zofia Wierzbiniska, Marek Wierzbinski

towane jako zapasy, jednak ich droga do wygenerowania kosztu jest inna. Produkty
gotowe stana sie kosztem szybciej — sg one juz gotowe do sprzedazy. Ujecie nakla-
déw w produkeji w toku w pewien sposdb opdzni obcigzenie wyniku finansowe-
go — koszty zatrzymane w produkeji w toku musza najpierw zosta¢ przesunigte do
wartosci produktéw gotowych, a dopiero w kolejnym kroku stana si¢ kosztem wy-
tworzenia sprzedanych (lub rozchodowanych w inny sposéb) produktéw. Zatem
w krotkim okresie wycena produkcji w toku po pelnym koszcie wytworzenia po-
zwoli zaprezentowac wyzszy wynik finansowy niz w przypadku zaniechania lub
ograniczenia wyceny produkcji w toku (a co za tym idzie — przerzucenia wiekszych
kosztéw do produktéw gotowych).

Innym bardzo waznym, szczeg6lnie w warunkach niepewnosci i wahan wolume-
nu produkcji zagadnieniem jest odpowiednia kalkulacja kosztéw niewykorzystanych
mocy produkcyjnych. Analiza kosztéw niewykorzystanych mocy produkcyjnych
jest ustawowym obowiazkiem jednostek (zwolnione sa z niego jednostki mate
w rozumieniu UoR), jednakze zagadnienie to jest czesto przez jednostki bagateli-
zowane — co bylo dos¢ powszechnie akceptowane w okresie rozkwitu gospodarki,
podczas ktérego mozliwa byta pelnowymiarowa eksploatacja mocy produkcyjnych
w przedsigbiorstwach.

Istota kalkulacji kosztéw niewykorzystanych mocy produkcyjnych jest nieza-
wyzenie wartosci produktow w konsekwencji ujecia w niej skutkéw zmiany wolu-
menu produkeji. Dotyczy kosztow stalych, ktérych poziom catkowity nie zmienia
sie wraz z ograniczeniem wielkosci produkgji, a ktérych poziom jednostkowy jest
tym wyzszy, im mniejsza wielkos¢ produkgji. Produkty jednostkowo nie sa warte
wiecej tylko dlatego, ze koszty stale zwigzane z ich wytwarzaniem matematycznie
rozkladajq si¢ na mniejszg liczbe sztuk. Dlatego tez koszty nieodpowiadajace nor-
malnemu wykorzystaniu mocy produkcyjnych (czesto zwane potocznie pustymi)
powinny obciaza¢ od razu wynik finansowy, z pominig¢ciem mozliwosci ich akty-
wowania w koszcie wytworzenia produktéw (rysunek 6).

Koszty produkcyjne jednostki

Produkecja w toku Produkty gotowe Koszty niewykorzystanych
mocy produkcyjnych
Przetworzenie Sprzedaz ——  »  Wynik finansowy

Rysunek 6. Wplyw klasyfikacji kosztéw produkcji na wynik finansowy

Zrédlo: opracowanie wlasne.
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Zaniechanie kalkulacji kosztéw niewykorzystanych mocy produkcyjnych przez
jednostki mate lub zbagatelizowanie tego zagadnienia przez jednostki duze moze
prowadzi¢ do zanizenia kosztow okresu i zawyzenia wartosci zapaséw. W warun-
kach malejacych marz moze si¢ okazad, ze przy blednej kalkulacji kosztu wytwo-
rzenia produkty sa sprzedawane ponizej kosztu wytworzenia.

2.4.5. Zaliczki

Zaliczki to czgsSciowe platnosci dokonywane z géry przed pelnym uregulowaniem
naleznosci lub przed wykonaniem ustugi czy dostarczeniem towaru. Moga one wy-
stepowad w bilansie jako aktywa — gdy sa wptacone przez jednostke — lub pasywa -
gdy sa przez nig otrzymane. Te pierwsze maja charakter naleznosci (jednostka ma
na ich podstawie roszczenie wobec podmiotu, ktéremu dokonata zaptaty), a drugie
- zobowiazan (jednostka jest zobowiazana do realizacji okreslonego swiadczenia
na rzecz podmiotu, ktéry wptaty dokonat).

Zaliczki aktywne (wplacone przez jednostke) sa prezentowane w bilansie w gru-
pie, na ktdrej zakup zostaly przeznaczone. Oznacza to, ze ich prezentacja jest roz-
proszona — moga wystepowac jako zaliczki na srodki trwale w budowie, zaliczki na
wartosci niematerialne i prawne czy zaliczki na dostawy i ustugi (w zapasach). Przy
czym warto zwrdcié uwage na to, ze sformutowanie dotyczace tych ostatnich zosta-
to w ostatnich latach przez ustawe o rachunkowosci doprecyzowane - z wczesniej-
szego »zaliczki na dostawy” stato si¢ ,,zaliczkami na dostawi i ustugi’, rozszerzajac
zakres zaliczek prezentowanych w tym miejscu. Pozostate zaliczki, niekwalifiku-
jace sie na ujecie w jednej z trzech powyzszych grup, sa prezentowane najczesciej
jako inne naleznosci.

Podczas gdy wycena zaliczek nie wywotuje wigkszych kontrowersji — najczes-
ciej przyjmuja one warto$¢ nominalng odpowiadajaca wartosci transferowanych
srodkéw pienigznych — sposéb ich prezentacji moze wptywad na ksztattowanie sie
réznych wskaznikéw podczas analizy finansowej (oczywiscie przy zalozeniu, ze
jednostka dokonuje istotnych transakeji o takim charakterze).

W obrebie aktywdéw bardzo zdywersyfikowane jest podejscie do zakresu pozycji
»zaliczki na dostawy i ustugi” w zapasach. Cze$¢ podmiotéw rozszerzenie pojecia
potraktowata jako bodziec do prezentowania wszystkich zaliczek (z wyjatkiem tych
na $rodki trwale i wartosci niematerialne i prawne) w tej pozycji. Inne stoja na sta-
nowisku, ze w tym miejscu powinny by¢ prezentowane jedynie zaliczki na dostawy
i ustugi, ktére docelowo powieksza wartos¢ zapaséw (czyli w odniesieniu do ustug
wejda do kosztu wytworzenia produktéw — na przyktad ustugi obrébki). W jeszcze
bardziej restrykcyjnym podejsciu w pozycji prezentowane sa jedynie zaliczki na
dostawy i te ustugi, ktére bezposrednio sa zwiagzane z wartoscia dostarczanych za-
paséw, tu towardw i materiatéw, czyli na przyktad koszty transportu. Nie rozstrzy-
gajac o prawidlowosci zadnego z powyzszych rozwigzan, autorzy zwracaja uwage,



50 Zofia Wierzbiniska, Marek Wierzbinski

ze przesunigcie zakresu takich zaliczek miedzy zapasami a naleznosciami wplywa
na uksztattowanie sie wskaznikéw ptynnosci biezacej i szybkiej.

Zdecydowanie ciekawsze beda jednak obserwacje czynione w odniesieniu do
zaliczek pasywnych - otrzymanych. W pasywach, w zobowiazaniach krétkoter-
minowych, wydzielono pozycje¢ ,otrzymane zaliczki na dostawy i ustugi’, a zatem
potraktowano je jednoznacznie i wprost jako zobowiazania krétkoterminowe
(ktérych wartos¢ jest szeroko wykorzystywana przy uzgadnianiu réznych wskaz-
nikow, ze wskaznikami ptynnosci na czele). Bardzo powszechng praktyka, nieco
wbrew prezentacji ustawowej, ale jednak akceptowana na gruncie prawa bilan-
sowego (por. stanowisko KSR ws. rozrachunkéw z kontrahentami: Komunikat
Ministra Finanséw z dnia 1 sierpnia 2019 r.), jest uyjmowanie takich zaliczek jako
rozliczen miedzyokresowych przychodéw. Uznaje si¢ bowiem, ze s to transakcje
poprzedzajace sprzedaz, a wigc majg charakter nie tyle zobowiazania do wykona-
nia $wiadczenia, co sa przysztym przychodem jednostki. Rozliczenia miedzyokre-
sowe s prezentowane w bilansie jako ostatnia pozycja pasywéw, w oddzieleniu od
zobowiazan, co znaczy, ze prezentacja otrzymanych zaliczek jako rozliczen mig-
dzyokresowych przychodéw spowoduje, ze ich poziom nie wplynie negatywnie na
wskazniki zadtuzenia czy ptynnosci. Co wigcej — same rozliczenia miedzyokreso-
we przychodéw ze swojej istoty maja raczej pozytywny niz negatywny wydzwigk.

2.4.6. Zmiany polityki rachunkowosci

Powyzej przedstawiono przyklady mozliwosci ksztattowania wyniku finansowe-
go i struktury majatku jednostki, przy wykorzystaniu dopuszczalnych prawem
narzedzi. Nalezy pamigtad jednak o obowiazujacej jednostki zasadzie ciaglosci,
zgodnie z ktérg kazda zmiana polityki rachunkowosci wymaga zawarcia odpo-
wiednich informacji w sprawozdaniu finansowym, a wobec istotnych zmian,
ujecia takze przeksztatconych danych poréwnawczych. Majac swiadomos¢ nie-
doskonatosci sprawozdan finansowych jednostek, w tym takze mozliwych bra-
kéw w prezentacji powyzszych informacji, autorzy pragna jedynie zwréci¢ uwage
na koniecznos¢ krytycznego podejscia do danych finansowych przedstawianych
przez jednostki, majacych by¢ podstawa do prowadzonych analiz finansowych,
oraz u$wiadomic uzytkownikom sprawozdan finansowych, ze dane w nich zawar-
te nie sa bezwzgledne.

Niniejsze opracowanie ma charakter dyskusyjny, ma by¢ zalgzkiem do dalszych
badan w zakresie wptywu polityki rachunkowosci i przyjmowanych przez jednostki
rozwiazan w zakresie wyceny i prezentacji danych w sprawozdaniach finansowych,
na wyniki przeprowadzanej wzgledem niej analizy finansowe;j.
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Zakonczenie

Celem opracowania bylo rozpoznanie sytuacji w zakresie zasad prezentacji i uj-
mowania aktywoéw, pasywow, przychodow i kosztéw pod katem ustalenia kierun-
ku oddzialywania polityki rachunkowosci na oceng stanu i wynikéw finansowych
przedsiebiorstw w warunkach niepewnosci. Swiadomos¢ powyzszego ma szczeg6lne
znaczenie w warunkach niepewnosci z co najmniej dwdch powoddéw:

1) podczas podejmowania decyzji inwestycyjnych oraz dotyczacych finansowania,
w warunkach niepewnosci szczegdlne znaczenie ma wnikliwe rozpoznanie ry-
zyka — perspektywa analizujacego,

2) funkcjonujac w warunkach niepewnosci, obawiajace si¢ zagrozenia dla konty-
nuowania dzialalnosci jednostki moga chetniej siegac po srodki majace na celu
lepsze przedstawienie wynikéw jednostki — perspektywa analizowanego.

Zrealizowano cel, przeprowadzajac przeglad wybranych rozwigzan, jakie moga
przyja¢ jednostki, ksztaltujac swoje polityki rachunkowosci i analizujac ich wptyw
na podstawowe dane zawarte w sprawozdaniu finansowym, wykazujac, ze moga
one wplywac na wyniki analizy finansowej, w szczeg6lnosci na wartosci wskazni-
kéw w niej wykorzystywanych.

Przedstawione w publikacji kwestie s zagadnieniami znajdujacymi si¢ w ob-
szarze dopuszczanej prawem decyzyjnosci jednostek, ale daja jednostce narzedzia
do poprawy jej wizerunku finansowego. Zdecydowanie dalej idacy wplyw miatyby
celowe, agresywne znieksztalcenia danych.
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